






2. HUB ALIANZA DEL PACÍFICO
CHILE: Santiago de Chile
MÉXICO: Ciudad de México 
PERÚ: Lima

3. HUB LATINOAMÉRICA 4. HUB EUROPA 5. HUB ASIA1. HUB NORTEAMÉRICA
CANADÁ:, Toronto,
ESTADOS UNIDOS:  Miami,
CARIBE: Miami

ALEMANIA: Frankfurt
ESPAÑA: Madrid
• ITALIA: Roma
FRANCIA: Paris
REINO UNIDO: Londres
• NORUEGA: Oslo
• TURQUÍA: Estambul
RUSIA: Moscú

JAPÓN: Tokio
CHINA: Beijing, 
• EMIRATOS ÁRABES UNIDOS: Abu Dabi
COREA DEL SUR: Seúl
INDIA: Nueva Delhi
INDONESIA: Yakarta
ISRAEL: Tel Aviv
SINGAPUR: Ciudad de Singapur

ARGENTINA: Buenos Aires
VENEZUELA: Caracas
BRASIL: Sao Paulo
COSTA RICA: San José
• PANAMÁ: Panamá
ECUADOR: Quito
GUATEMALA: Ciudad de Guatemala

• CUBA: Habana
• PUERTO RICO: San Juan
• REPÚBLICA DOMINICANA: Santo Domingo
• TRINIDAD Y TOBAGO: Puente España



                 
                     

EXPORTACIONES



CADENAS PRODUCTIVAS

• Café y derivados 

• Frutas y hortalizas 

frescas y 

procesadas

• Azúcar y 

confitería

• Panadería y 

molinería

AGROALIMENTOS

• Confecciones

• Cuero y 

manufacturas

• Calzado

• Joyería y 

bisutería

• Autopartes

• Instrumentos y 

aparatos

• Papel y cartón

• Materiales de 

construcción

• Artículos del hogar 

METALMECÁNICA 

Y OTRAS INDUSTRIAS

• Productos 

farmacéuticos

• Plástico y sus 

manufacturas

• Productos químicos 

orgánicos e 

inorgánicos

• Cosméticos y 

productos de aseo

• Envases y 

empaques de 

plástico

QUÍMICOS Y CIENCIAS 

DE LA VIDA

• Software y servicios TI

• Mercadeo digital 

• Servicios de salud

• Animación

INDUSTRIAS 4.0SISTEMA MODA
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RUTA 

EXPORTADORA



ACOMPAÑAMIENTO EXPORTADOR

Es el programa a través del cual la

empresa define su estrategia

exportadora, con la orientación

de un asesor de ProColombia,

para ingresar, crecer y perdurar

en mercados internacionales.

FORMACIÓN 

PLAN DE ASESORÍAS 

HERRAMIENTAS DE PREPARACIÓN 
PARA LA INTERNACIONALIZACIÓN

PARTICIPACIÓN EN ACTIVIDADES 
COMERCIALES



PLAN ACOMPAÑAMIENTO EXPORTADOR

Familiarización con los 

pilares del comercio 

exterior. 

FORMACIÓN

Asesorar y acompañar en 

la búsqueda de 

oportunidades con 

información estratégica 

para ingresar, crecer y 

perdurar en mercados 

internacionales.

PLAN DE 

ASESORÍAS 

Espacios para promover 

acercamientos 

comerciales con clientes.

GESTIÓN 

COMERCIAL



PORTAL COLOMBIA TRADE

Este Portal contiene
herramientas virtuales

donde los empresarios

pueden conocer sobre

oportunidades de

negocios y las

herramientas disponibles

para el uso de todos los

exportadores

colombianos
www.colombiatrade.com.co

Micrositio del acuerdo comercial Colombia – Unión Europea.

Micrositio Tratado Libre Comercio Colombia – EE. UU.

http://www.colombiatrade.com.co/


CURSOS COMERCIO EXTERIOR

El primer paso a realizar es familiarizarse con los pilares del comercio exterior, para esto Procolombia

pone a su disposición el Portal de Formación Exportadora: plataforma virtual que permite al

empresario autocapacitarse de manera asincrónica 24/7.

https://formacionexportadora.colombiatrade.com.co/

https://formacionexportadora.colombiatrade.com.co/


PORTAL DE FORMACIÓN EXPORTADORA

https://formacionexportadora.colombiatrade.com.co/

https://formacionexportadora.colombiatrade.com.co/


PORTAL DE FORMACIÓN EXPORTADORA

https://formacionexportadora.colombiatrade.com.co

1. PREPÁRESE PARA EXPORTAR

2. LOS PRIMEROS PASOS DEL EXPORTADOR

3. LOGÍSTICA ANTES DE LA EXPORTACIÓN

4. SEGURIDAD EN LA EXPORTACIÓN DE BIENES

5. NORMATIVIDAD EXPORTADORA

6. INSTRUMENTO DE PROMOCIÓN A LAS EXPORTACIONES

7. COMERCIO ELECTRÓNICO TRANSFRONTERIZO

8. ESTRATEGIA COMERCIAL

9. PREPARACIÓN PARA RUEDA DE NEGOCIOS

10. EXPORTACIÓN DE LAS INDUSTRIAS CREATIVAS

11. EXPORTACIÓN DE ARTES ESCÉNICAS

12. EXPORTACIÓN DE MÚSICA

13. EXPORTACIÓN INDUSTRIAS 4.0

14. EXPORTACIÓN DE SISTEMA MODA

15. EXPORTACIÓN DE AGROALIMENTOS

16. ESTRATEGIAS FINANCIERAS PARA LA EXPORTACIÓN

17. LA VUELTA AL MUNDO CON PROCOLOMBIA

CURSOS COMERCIO EXTERIOR

Plataforma asincrónica que permite a los empresarios 

capacitarse 24/7 de acuerdo a su disponibilidad.  



Programación 2022

Cápsulas disponibles en el portal de formación exportadora

Módulo 17



LA VUELTA AL MUNDO CON PROCOLOMBIA 2023 | 

Portal de Exportaciones - Colombia Trade

https://www.colombiatrade.com.co/noticias/la-vuelta-al-mundo-con-procolombia-2023
https://www.colombiatrade.com.co/noticias/la-vuelta-al-mundo-con-procolombia-2023


ENTRENAMIENTOS PARA LA 

INTERNACIONALIZACIÓN

Registro aquí

https://forms.office.com/r/NGtQc3Amf3


PLAN DE ASESORÍAS

TÉCNICAS DE
NEGOCIACIÓN

PITCH COMERCIAL HERRAMIENTAS 
COMERCIALES DIGITALES 

INSTRUMENTOS DE 
EXPORTACIÓN

COSTOS Y DFI

EMBALAJE Y CUBICAJE
INVESTIGACIÓN 

DE 
MERCADOS

CERTIFICADO DE ORIGENCONDICIONES DE 

ACCESO

TRÁMITES Y DOCUMENTOS 



www.procolombia.co

OPORTUNIDADES EN TIEMPO REAL Y PUBLICACIONES



https://www.colombiatrade.com.co/herramientas-del-exportador/tour-360

TOUR 360 – PUERTO MARÍTIMO



https://b2bmarketplace.procolombia.co/

B2B COLOMBIAN MARKETPLACE

https://b2bmarketplace.procolombia.co/


ProColombia promueve y facilita espacios a las empresas exportadoras para que puedan generar oportunidades 

comerciales con clientes potenciales.

ACTIVIDADES DE PROMOCIÓN

Macrorruedas 

de negocios

Ferias 

internacionales / 

Showrooms

Ruedas de 

negocio

Búsqueda de 

Oportunidades

Más de 500 

part icipantes

Enfoque:

- Mult isectorial

- Múlt iples mercados

Pabellón País o Stand 

Propio.

Enfoque: Sectorial  / 

especial izado.

Pueden inclui r  RN*

Menos de 500 

part icipantes

Enfoque:

- Sectorial  / 

especial izado

Son especial izadas 

para P/S con alto 

grado de sofist icación 

y valor agregado.
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